Interview mit dem Finanzierungs-
spezialisten Daniel Gruner:

Wann soll man sich um die Finan-
zierung kiimmern? Bevor man
eine Immobilie sucht oder erst
dann, wenn man eine passende
gefunden hat?

Definitiv vorher. Je friiher man das
Gesprach mit dem Finanzierungs-
experten sucht, umso besser. Man
sollte mit diesem den Finanzierungs-
rahmen absprechen, dann kann
man die dazu passende Immobilie
suchen.

Wie viel Geld sollte man ange-
spart haben, wenn man eine Im-
mobilie kaufen moéchte?

Die Goldene Regel von friiher - 25
Prozent Eigenkapital — wadre zwar
sehr schon, ist aber meist nicht rea-
listisch. Mehr Eigenkapital bedeutet
natirlich weniger finanzielle Belas-
tung. Beim jetzigen niedrigen Zins-
niveau kann man sich aber auch
Uberlegen, ein groBeres Darlehen
aufzunehmen und einen Teil des Ei-
genkapitals rentierlich anzulegen.
Ich denke aber, dass zehn bis 20 Pro-
zent Eigenkapital sinnvoll sind.
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Hypothekendarlehen, Bauspar-
darlehen,  Versicherungsdarle-
hen: Gibt es das ideale Finanzie-

rungsmodell fir eine Immobilie?

Das gibt es immer, es ist aber immer
sehr individuell. Was will der Kunde?
Welche Bediirfnisse hat er? Welche
Fordermoglichkeiten kann er nut-
zen? Das muss man alles auf den Ein-
zelfall abstimmen. Das ist die Starke
eines unabhangigen Finanzierungs-
spezialisten: Er sorgt fiir eine malRge-
schneiderte Finanzierung und keine
von der Stange.

Worauf sollte ich besonders ach-
ten bei meiner Immobilienfinan-
zierung?

Der wesentlich Punkt ist: Man sollte
stets ,Apfel mit Apfeln vergleichen”.
Unterschiedliche Banken stellen
Kosten oft unterschiedlich dar. Das
Angebot, das auf den ersten Blick
glnstiger aussieht, ist dies mog-
licherweise gar nicht, weil es viel-
leicht verdeckte Kosten enthalt
Auch das Drumherum ist wichtig.
Zum Beispiel, ob und in welcher
Hohe man Sondertilgungen leis-
ten darf. Da die Banken natdrlich
ihre eigenen Produkte verkaufen

wollen, sollte man sich an einen un-
abhangigen Finanzierungsberater

wenden.

Welche Unterlagen muss ich
einreichen, um eine Finanzie-

rung zu erhalten?

Von Angestellten verlangen Banken
die letzten drei Gehaltsabrechnun-
gen sowie eine personlich unter-
zeichnete Selbstauskunft (iber die

eigenen Vermogensverhaltnisse.

Ist es ratsam, derzeit eine Immo-

bilie zu finanzieren?

Aber natirlich. Historisch gesehen
befinden wir uns in einem abso-
luten Zinstief. Das macht eine Fi-
nanzierung einfacher. Ob und wie
viel Eigenkapital man vor diesem
Hintergrund einsetzen sollte, muss
man individuell besprechen. Mégli-
cherweise ist die monatliche Finan-
zierungsrate niedriger als die bisher

gezahlte Miete.

Unser Tipp: Immobilienkauf
2012 lohnt sich.

Erst priifen, dann entscheiden




Daniel Gruner,
Finanzierungsexperte
beim Haus und Finanz
Service Barbel Bahr

m Vergleichen lohnt sich immer

Daniel Gruner ist ausgebildeter
Bankkaufmann. Er beschiftigt
sich schon seit Uber 20 Jahren
mit Finanz-, Investment- und
Versicherungsthemen. Er weil3,
wie Banker ticken, versteht ihre
Sprache und ist deshalb Ihr kom-
petenter Ansprechpartner rund
um |hre Immobilienfinanzierung.
Sein Motto:,Fair und kompetent!”.

Wie der Finanzierungsspezialist
Daniel Gruner arbeitet:

Im ersten Gesprach mit einem
Kunden geht es um dessen Zie-
le, Wiinsche und Vorstellungen.
Daniel Gruner holt die Selbstaus-
kunft Uber die Vermdgensver-
héltnisse ein. Diese reicht er bei
Banken aus der Region und bei
Uiberregionalen Kreditinstituten
ein und holt Finanzierungskondi-
tionen ein. Letztlich entscheidet
der Kunde, welches Angebot er
annimmt.

TiPPS vom Experten

+NIEDRIGES ZINS-
NIVEAU MACHT
FINANZIERUNG
EINFACHER"

« Unabhangige, objektive Beratung von Experten

« Giinstige Konditionen - Das BESTE aus iiber 100 Ange-
boten (deutscher Banken)

e Schnelle Abwicklung
« MaBgeschneidertes Finanzierungsmodell
« Ausschopfung aller in Frage kommender Fordermittel

o Einfester Ansprechpartner
(vor und nach der Finanzierung)

Wir finden fiir Sie
die optimale Finanzierung

Haus & Finanz Service
Barbel Bahr GmbH
Wolfgang-Brumme-Allee 35
71034 Boblingen
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